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Heterodoxies

Marcel Coderch

Perdre el temps
de cimera en cimera

questa setmana els liders politics europeus s’han tor-
natareunira Brussel-les per celebrar unanova cime-
rai, igual que hapassat ambles anteriors, no sembla
que n’hagi de sortir res de profit. Arahan acordat gra-
var amb foc en les legislacions dels estats unesregles
fiscals que limitaran de manera estricta els futurs de-
ficits pablics. Aquesta vegada, pero, atenent a un clam cada vega-
damés fort, han fet una petita concessio ala galeria en dedicar un
petit sobrant dels pressupostos europeus a la creaci6 de llocs de
treball per als joves i al credit ala petitai mitjana empresa.

No és previsible, pero, que aquests acords tinguin efectes posi-
tius perque, mentre els liders europeus segueixin pensant que la
soluci6 de la crisi passa per la consolidacio fiscal i per uns pressu-
postos publics equilibrats, no és previsible que ’'economia ai-
xequi el vol. Un pressupost pu-
blic equilibrat implica que el saldo
del sector privat (ladiferénciaen-
tre el que gasten i el que ingres-
sen les empreses i els consumi-
dors) hade serigual al saldode la
balanca exterior.

Necessitat d'endeutar-se
Per tant, si un estat té un deficit
exterior, com és el cas de gairebé
tots els estats del sud d’Europa, i
insisteix a equilibrar el seu pres-
supost public, obliga que el sector
privatincrementi el seu deute, just
el contraridel que 'economia ne-
cessita: que els bancs i les empreses sanegin els seus balancos per
tornar a invertiria contractar personal. Es un fet indiscutible que,
si hi ha deficit exterior, és impossible que el sector ptblici el privat
redueixin alhora el seus deutes. Perque el sector privat es refaci, el
sector public s’ha d’endeutar,ialinrevés.

Aquest intent de reviure el fracassat Pacte per I’Estabilitati el
Creixement del 1999 que limitava els déficits ptiblics al 3% del PIB,
fent-lo encara més exigent, no té en compte la interdependéncia
de les economies europees ni el paper que juguen els desequi-
libris comercials entre aquestes economies. La competitivitat sem-
pre és relativa, i si Italia i Espanya han de millorar la seva dins la
zona euro, Alemanya i altres paisos hauran de ser menys compe-
titius, viainflaci. Alemanya hauria d’entendre que no tots els pa-
isos europeus podem ser com ells, sino és que tots tinguem un su-
peravit envers paisos de fora de I'eurozona. Un objectiu lloable perod
que en tot cas requeriria temps, molt més del que tenim si insistim
en lapolitica d’equilibri pressupostari.
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Evolucio

Gongzalo Bernardos ?

Consells d'experts familiars
sobre habitatge: quin perill!

I enen molt bona intencio, perd sén un gran perill. S6n
els familiars experts en inversions. Presumeixen de
sentit comu i de la saviesa que proporcional’experien-
cia. Lamajoriano s’atreveixen a opinar sobre laborsa,
pero sisobre I’habitatge. Creuen que tenen un gen ad-
== dicional: el delaintuicié immobiliaria. Fauns anys, en
plenabombolla, recomanaven lacompra d’un pis als membres més
joves de la familia. El seu missatge era: “Estas desaprofitant una
gran oportunitat”. Els deien que en els proxims anys el preu de 'ha-
bitatge pujaria molt perque aixi ho havia fet en el passat. Evident-
ment, no erauna afirmacié basada en el sentit comu, siné en lamés
absoluta ignorancia. Indiscutiblement, com més car és un actiu,
més dificil és que el seu preu continui pujant.

Els erronis consells del passat no han afectat la seva autoesti-
ma, ja que segueixen oferint-ne.
Aixi, quan un familiar manifesta
que vol comprar un habitatge, el
titllen de boigiinsensat. Lidiuen:
&és que no saps que el preu bai-
xara molt més? Es curids: fa uns
anys havia d’arribar practicament
alinfinit i, en canvi, d’aqui poc
estara gairebé a zero. Niabans te-
nien rad ni ara tampoc.

Les oportunitats actuals
El preu dels pisos ja ha caigut
molt. En relacié a principis del
2007, ales grans ciutats entre el
35% iel 50%, iales zones turis-
tiquesiales petites localitats fins i tot més. No és el que s’obser-
va si analitzem els imports oferts, pero si quan considerem els
acordats. La futura caiguda del preu dels habitatges dels bancs pot
suposar una oportunitat per a alguns inversors, pero no per a la
majoria dels que volen comprar un pis per residir-hi. El motiu és
que el seu principal estoc esta situat en barris o poblacions on gai-
rebé ningu vol viure-hi. Per tant, ala demanda dels que volen un
pis per viure-hi els és igual si baixen un 10%, 20% 0 30% més.
Actualment la majoria de la demanda solvent busca adquirir un
habitatge en les zones on resideix la classe mitjana ales grans ciu-
tats, 0 en les ubicacions més emblematiques. En aquestes localitza-
cionsl'ofertaés escassailamajor part de propietaris no té pressa per
vendre. Per tant, és forca dubtds que el preu de mercat baixi no-
tablement en el futur en aquelles zones. Per aix0, recomano als que
vulguin comprar un pis alla que no es precipitin, que regategin molt
ique facin una contraoferta final. Sinegocien bé, comprant ara hau-
ranrealitzat una magnifica inversié a mitjaillarg termini.
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