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La Universidad de Barcelona, segun el

reconocido ranking de Shanghai, es

la mas prestigiosa de Espana.
También una de las tres mas
importantes del mundo que utilizan
de forma habitual el castellano en sus

aulas.

En el ranking mundial, su posiciéon se
ubica en la franja 150 - 200, lo que le
situa entre el 1% de las mejores del
mundo.

Es la segunda con mayor numero de
alumnos de Espana.

La Facultad de Economia y Empresa
fue una de las primeras en organizar
masters y postgrados en Espana y en
la actualidad es una de las que mas

programas de tercer ciclo realiza.
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GONZALO
BERNARDOS

Director del Master

Doctor en Economia por la Universidad de Barcelona
(1994).

Profesor Titular de Universidad del Departamento de
Teoria Econdmica de la Universitat de Barcelona (UB).

Profesor de la Universitat Oberta de Catalunya (UOC).

Premio Extraordinario de Doctorado de la Facultad de
Economia y Empresa de la Universidad de Barcelona.

Vicerrector de Economia de la Universidad de Barcelona
(enero 2010 - octubre 2012).

Comisionado de Recursos Econdmicos de la Universidad
de Barcelona (noviembre 2008 - diciembre 2009).

Miembro del Equipo Rectoral de la UB (noviembre 2008 -
octubre 2012).

Creador del Graduado de Estudios Inmobiliarios y de la
Construccion.

Director del Master en Asesoria, Gestion y Promocidén
Inmobiliaria de la UB.

Director del Master de Creacion, Gestion y Desarrollo de
Franquicias de la UB.

Autor y Director del Informe Inmobiliario Forcadell -
Universidad de Barcelona.

Colaborador de los programas de television Al Rojo Vivo,
Mas Vale Tarde, La Sexta Explica (La Sexta), El Programa de
Ana Rosa (Tele 5) y Opina.cat (8 TV).

Colaborador de los programas de radio Julia en la Onda
(Onda Cero), La Tarda de Catalunya Radio (Catalunya
Radio) i El Pla B (Radio 4).

Colaborador del diario Expansion y del periodico digital
Cronica Global.

Autor de 37 libros, entre los que destacan Informe sobre
Mercado Inmobiliario: Actualidad y Perspectivas (2022), La
GCran Mentira de la Economia (2014) o (;Codmo Invertir con
Exito en el Mercado Inmobiliario (2007).
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¢QUE CONSEGUIRAS CON
EL MASTER?

Los requisitos de formacion
necesarios para actuar como agente
inmobiliario (Registro de Agentes

02

03

04

05

06

Inmobiliarios de Catalunya).

Un titulo de master por |la
universidad mas prestigiosa de
Espana.

Una formacion que abarca casi
cualquier area del mercado
inmobiliario.

Contactos de muy elevado nivel y
una agenda que mejorara en
calidad y cantidad.

Tener como profesores a algunos
de los principales ejecutivos de las
empresas catalanas.

Una estrategia para aprovechar al
maximo las oportunidades que en
cualquier coyuntura ofrece el
mercado inmobiliario.
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¢QUE APRENDERAS
CON EL MASTER?

Los criterios que permiten seleccionar las inversiones
inmobiliarias mas rentables en cada coyuntura econémica.

Analizar la viabilidad de cualquier promocion inmobiliaria.

Las nuevas tendencias del mercado en activos tales como
hoteles, residencias de |la tercera edad, centros comerciales, etc.

Conocer las principales herramientas para realizar una
excelente gestion del patrimonio inmobiliario.

Averiguar el impacto fiscal de las principales transacciones de
activos y aprender a minimizarlo.

Las principales fuentes de financiacion y el grado de
apalancamiento financiero que mas conviene a cada proyecto
inmobiliario.

Analizar las oportunidades en multiples negocios inmobiliarios:
colivings, coworkings, compra, rehabilitaciéon y venta de un
edificio, cambio de local a vivienda, etc.
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¢A QUIEN VA DIRIGIDO
EL MASTER?

™
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EN GENERAL

e A cualquier profesional que

trabaja en el mercado
inmobiliario.

A profesionales de otros sectores
que, sin tener elevados
conocimientos inmobiliarios,
pretendan dedicarse en el futuro
a la gestion, promocion,
administracion o inversion
inmobiliaria.

A propietarios de activos
inmobiliarios.

EN PARTICULAR

e Economistas,

Administradores de
Empresas, Abogados,
Arquitectos e Ingenieros.

e Agentes de |la Propiedad

Inmobiliaria, Asesores y
Administradores de Fincas.

e Promotores y Constructores

de Edificios.

* |nversores y Gestores de

Family Offices.



" METODOLOGIA

PRESENCIAL

Basadas principalmente en el
meétodo del caso practico. En
ellas existe una elevada
interaccion entre los
participantes y el profesor.

TUTORIALES

Tienen como objetivo el
desarrollo individual de una
tesina o proyecto
inmobiliario.

TALLERES
PRACTICOS

Consisten en visitas a
diferentes activos
inmobiliarios guiados por
su director.

Por ejemplo, el centro
comercial La llla, una
residencia de estudiantes o
una de la tercera edad.
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ACCESOAL MASTER

TITULACION

Master (con titulacidon universitaria previa) o Diploma
(sin ella) por la Universidad de Barcelona.

IDIOMA

Todas las clases se realizaran en castellano. Toda la
documentacion sera repartida en el mismo idioma,
pues el master tiene todos los anos alumnos
procedentes de diversos paises.

LA EVALUACION DEL MASTER NO CONTEMPLA LA
REALIZACION DE NINGUN EXAMEN.

ACCESO API

Aquellas personas que obtengan el titulo de Master
en Asesoria, Gestion y Promocidon Inmobiliaria
podran acceder a la inscripcion como API, previo
pago de las correspondientes cuotas.
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PROCESO DE
EVALUACION

CASOS PRACTICOS

Casos practicos de las principales asignaturas resueltos en
equipos formados por cuatro o cinco personas.
Cada caso tendra una nota y valoracion cualitativa por parte del

profesor.

TESINA

Una tesina o proyecto inmobiliario. Es imprescindible
elaborarla para obtener la titulacion de master.
Debera ser presentada publicamente delante de un tribunal
formado por directivos del sector inmobiliario.
Para realizar la tesina o proyecto final de master, tendras la

ayuda de un tutor especializado en el tema que tu elijas.

NOTA FINAL

El conjunto de ambas evaluaciones determinara la NOTA FINAL.



El master lleva asociada una
bolsa de trabajo que ha recibido

historicamente numerosas
solicitudes de empresas
dedicadas a la asesoria,

consultoria, gestion y promocion
inmobiliaria.

También posee acuerdos con
algunas de las principales
inmobiliarias del pais con la
finalidad de que los participantes
puedan combinar el master con
la realizacion de practicas en
ellas.
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ii't BARCE

INMOBILIARIAS:

FORCADELL
SAVILLS AGUIRRE NEWMAN
AMAT INMOBILIARIS
GUINOT - PRUNERA
CUSHMAN AND WAKEFIELD
SERVIHABITAT




ASIGNATURAS

INTRODUCCION
1. Economia Espanola y Mundial: Influencia sobre el
Mercado Inmobiliario.
2. El Mercado de la Vivienda de Propiedad en Espana:
Pasado, Presente y Futuro.
3. El Mercado de la Vivienda de Alquiler en Espana:
Situacion Actual y Perspectivas.

ADMINISTRACION DE FINCAS
1. La Administracion de una Comunidad de
Propietarios: Principales Problemas y Soluciones.
2. La Gestion del Patrimonio: las Principales Claves
3. Casos Practicos de Arrendamientos Urbanos.
4. La Administracion de un Centro Comercial.

ASESORIA E INTERMEDIACION INMOBILIARIA

1. Los Contratos Inmobiliarios: Los Principales Tipos.

2. Derechos Reales y Registro de la Propiedad.

3. Las Principales Técnicas de Valoracién Inmobiliaria:
Casos Practicos.

4. La Financiacidon de las Operaciones Inmobiliarias:
Casos Practicos.

5. La Fiscalidad Inmobiliaria: Casos Practicos.

6. Técnicas de Venta de Viviendas:
Las Clasicas y las Nuevas.

7. Estrategias de Marketing Inmobiliario.

8. Las Ventajas del Home Stagging.
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ASIGNATURAS

PROMOCION INMOBILIARIA
1. La Transformacion del Suelo: Problemas y Soluciones.
2. Los Costes de Construccion de una Promocion de
Viviendas.
3. La Financiacion de una Promocion de Viviendas. Casos
Practicos.
4. La Gestion de una Promocién de Viviendas:
a) Caso Practico: Vivienda libre.
b) Caso Practico: Vivienda de Proteccion Oficial.
c) Caso Practico: Vivienda en Régimen de Cooperativa.
5. Analisis de Viabilidad y Rentabilidad de una Promocién de
Viviendas.

GESTION Y INVERSION INMOBILIARIA
1. ;Qué Buscan y CoOmo Hay que Negociar con los Inversores
Extranjeros?

2. Estrategias de Inversion en el Extranjero.

3. Gestion de una Red de Franquicias. Caso Practico:

Comprarcasa.

. Gestidon e Inversién en Residencias de Estudiantes.
. Gestidn e Inversion en Residencias de |la Tercera Edad.
. Gestion e Inversion en Hoteles y Apartamentos Turisticos.

N o o b

. Gestidn e Inversidon en Locales Comerciales, Naves
Industriales y Oficinas.
8. ;Como trabajan las Family Office y los Servicers
Inmobiliarios?
9. Subastas Inmobiliarias

NUEVOS TEMAS INMOBILIARIOS

1. La Aplicacién de las Nuevas Tecnologias al Sector
Inmobiliario.

2. Las Prop-Tech. ;Una Moda o Algo Mas?

3. El Crowfunding: Un Nuevo Método de Financiacidén
Inmobiliaria.

4. Los Coworking: ;Una Alternativa a las Oficinas

Tradicionales?

5. Los Coliving: Un Analisis de Viabilidad.

6. Las Agencias Inmobiliarias Personal Shopper.
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PROFESORES Y
CONFERENCIANTES

Alarcén, José Antonio. Director de Estrategia Inmobiliaria de BANCO
SABADELL.

Alegre, Jorge. Abogado.

Alujas, Juan. Profesor de Economia de la UNIVERSIDAD DE BARCELONA.

Amat, Joana. Vice-presidenta del Consejo de Administracion de AMAT
IMMOBILIARIS.

Anto, Joan. Propietario de ONADA SERVEIS.

Aranda, Ignacio. Director de Gestion de Patrimonios de GUINOT -PRUNERA.

Barrachina, Oriol. Director General de CUSHMAN & WAKEFIELD (Espana).

Bermudez, Emiliano. Subdirector General de DON PISO.

Bernardes, Javier. Director Business Space Agency en CUSHMAN & WAKEFIELD.

Bernardos, Gonzalo. Analista, Asesor y Consultor Econdmico, Financiero e
Inmobiliario.

Bernat, Jordi. Ex-Coordinador de Valoraciones de la AGENCIA TRIBUTARIA DE
CATALUNYA.

Crespo, Joana. Directora del API Center (Colegio de API de Barcelona).

Cutal, Gerard. Director General de LA ILLA DIAGONAL.

Diaz, Arturo. Director de Inversores Privadas y Alternativas de ELIX.

Duelo, Gerard. Presidente del CONSEJO GENERAL DE COLEGIOS DE API
(Espana).

Expésito, Antonio. Director de Nuevos Proyectos de UCI.

Ferrer, Josep. Director General de LA ILLA DIAGONAL.

Font, Anna. Directora General de INSPIRE.

Galo, Joan. Director General de ENGEL & VOLKERS (Espafa y Portugal).

Ginés, Nuria. Profesora de Derecho de ESADE.

Herrera, Miguel Angel. Socio - Director de GLAAM.

Inglada, Neus. Fundadora y Directora del COWORK RAMBLA CATALUNYA.

Jacobs, Raf. Consejero Delegado de INSPIRE.
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PROFESORES Y
CONFERENCIANTES

Llach, Rubén. Propietario LLACH SERRA & ASOCIATS.

Martinez, Noemi. Gestora de Banca Premier de CAIXABANK.

Marsa, Lluis. Presidente de LA LLAVE DE ORO.

Munoz, Donato. Director General de CEVASA.

Niella, Carlos. Director General en SKY LIVING.

NuGfez y Navarro, José Luis. Consejero Delegado GRUPO NUNEZ Y NAVARRO.

Pallares, Ignacio. Presidente de AFREX HOLDING.

Picas, Alejandro. Consejero Delegado de RESTATE BROTHERS.

Quintana, Francesc. Director Ejecutivo de VIVENDEX.

Regalado, Jordi. Delegado de Suelo Zona Noroeste de INMO CRITERIA CAIXA.

Rodriguez, Pedro. Abogado de CUATRECASAS CONCALVES PEREIRA.

Rodriguez, Manel. Director General de SALAS INMOBILIARIA.

Segurana, Ovidi. Socio de INMOSS.

Serra, Oriol. Consejero Delegado de SMARTS ROOM COMPANY.

Suarez, Maria José. Socia de INMOSS.

Tapias, Xavier. Socio y Director de Negocio de TRIGONO.

Tortosa, Albert. Socio Area Procesal - Arbitraje CROWE HOWART (Barcelona).

Valverde, Gloria. Directora Departamento Industrial y Logistico de SAVILLS
AGUIRRE NEWMAN (Barcelona).

Vaqué, lvan. Socio - Director General de FORCADELL.

Vilajoana, Xavier. CEO del CRUP EUROCONSTRUCT y Presidente de la APCE
(Catalunya).

Vila, David. Consejero Delegado de RENTA CORPORACION.

Vilana, Marta. Directora de Divisién de ENGEL & VOLKERS (Barcelona).

Vinas, Lorenzo. Presidente del COLEGIO DE ADMINISTRADORES DE FINCAS DE

BARCELONA y LLEIDA.
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TESTIMONIALES

Antiguos Alumnos

EVA CANO

(Broker de RE/MAX
CASTILLO)

“El master trata todas las
inversiones inmobiliarias
y te da las herramientas
necesarias para invertir
con conocimiento,
solidez y seguridad. Los
profesores son excelentes
y muy accesibles.
El método de ensenanza
es muy practico y ofrece
magnificos resultados.”

JOAN GALO

(CEO de Engel &
Volkers, Espana)

“El Master te dara las
claves para identificar
las grandes
oportunidades que
ofrece el mercado
inmobiliario.
iNo te lo pienses, este
es tu momento!”

MARIA JOSE
SUAREZ

(Socia de INMQOSS)

“El Master ha completado

mi formacion de manera
excelente, con
contenidos amplisimos y
multidisciplinares
dificiles de obtener por
otros medios.

Pero, sin embargo, lo
mejor ha sido la
oportunidad de conocer
a mis companeros y
profesores.”
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INFORMACION SOBRE
EL MASTER

Los seminarios tienen lugar preferentemente, los jueves entre
las 18:30 vy las 21:45 horas (entre uno y dos dias al mes). La
mayoria de ellos son optativos.

Las visitas a residencias de la tercer edad, centros comerciales
o0 empresas tienen lugar en horario similar al del master, pero
en dia diferente. Preferentemente los jueves. Son optativas.

Y%

Facultad de Economiay
Empresa de la Universidad de
Barcelona (Avda. Diagonal,
696)

Martes y miércoles
de 18:30 a 21:45 horas.
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RESERVA PLAZA

Hasta el 30 de septiembre de 2023. El numero de
plazas del master es limitado (25 participantes). Debido
a ello se recomienda hacer la pre-inscripcion antes de

esta fecha.

INICIO DEL MASTER
10/10/2023

FINALIZACION DEL MASTER
04/07/2024

PERIODO DE MATRICULACION:
Desde el 1 de abril al 10 de octubre de 2023.

PRECIO DEL MASTER:

El importe de la matricula del master es 4.430 euros.
A dicho importe, se le deben anadir 70 euros de tasas
académicas.

Existe la posibilidad de acceder a créditos a un bajo
tipo de interés para financiar el importe de la
matricula.
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CONTACTO

DIRECCION:
Facultad de Economiay Empresa de la Universidad de
Barcelona. (Avda. Diagonal, 696 Barcelona, 4° 1°, despacho

432, departamento de Teoria Econdmica).

TELEFONO / FAX:
93 402 44 40

E-MAIL:
gbernardos@ub.edu (te respondera el director del master
Gonzalo Bernardos).

WEB:
web: www.masterinmobiliarioub.es
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